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SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE - SENA
CENTRO DE FORMACIÓN EN DISEÑO, CONFECCIÓN Y MODA
LEAN CANVAS
	Problema
3 Problemas principales

·  
	Solucion
3 funcionalidades principales
·  
	Propuesta de Valor Unica
Porque es diferente y vale la pena compralo= 
· 
	Ventaja Injusta
Que tiene tu producto que no es facil copiar
· 
	Segmentos de Clientes
Clientes objetivo
·  

	
	Metricas Clave a medir 
·  
	
	Canales
Como llegar a los clientes donde esta ubicado

·  
	

	Alternativas Existentes
·  
	
	Concepto a un alto nivel 

·  
	
	Adoptadores tempranos
· 

	Estructura de costos y gasto
Costo variable de productos vendidos
Costos de adquisiscion 




	Flujo de ingresos
Modelo de ingresos
Valor de tiempo de vida del cliente 
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